
Dein Profil: 

	n Eine abgeschlossene Berufsausbildung und idealerweise 
erste Berufserfahrung im Vertrieb technischer Produkte 
und Dienstleistungen

	n Verkaufs- und Verhandlungsgeschick sowie professionel-
les Auftreten, Kundenorientierung und Teamfähigkeit

	n Reisebereitschaft 

	n Führerschein Klasse B

Deine Aufgaben: 

	n Betreuung und Beratung unserer Bestandskunden

	n Akquise, Betreuung und Entwicklung von Neukunden

	n Aufbau und Weiterentwicklung Deines Außendienst- 
gebietes in definierten Zielbranchen

	n Erster Ansprechpartner für unsere Kunden und  
wichtiges Bindeglied zwischen den Kunden und  
der Filialorganisation

	n Organisation und Umsetzung von Vertriebsmaßnahmen 
in Deiner Region

	n Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen

Zur Verstärkung unseres Teams im Außendienst suchen wir für die Region Bayern einen

Sales Manager / Vertriebsmitarbeiter (m/w/d)

Unser Angebot: 

	n Dir wird ein Dienstwagen zur Verfügung gestellt,  
selbstverständlich auch für Deine private Nutzung.

	n Dich erwartet eine abwechslungsreiche und interes-
sante Aufgabe im Außendienst eines wachsenden, 
konzerngebundenen Unternehmens mit persönlichen 
Entwicklungsmöglichkeiten.

	nWir bieten Dir eine professionelle Einarbeitung.

	n Ein attraktives Gehaltspaket (Urlaubs-, Weihnachtsgeld 
und Prämienzahlung) und freiwillige Zusatzleistungen 
warten auf Dich.

Möchtest Du zum Erfolg der HSR aktiv beitragen?  
Dann sollten wir uns kennen lernen!

Wir freuen uns auf Deine aussagekräftigen Bewerbungs- 
unterlagen mit Angabe Deines frühestmöglichen Eintritts-
termins und Deiner Gehaltsvorstellung per E-Mail an  
bewerbung@hsr.de

HSR GmbH 
Personalentwicklung 
Oderstraße 3 
47506 Neukirchen-Vluyn

Als Teil der Würth-Gruppe sind wir ein stark wachsendes Unternehmen in der Hydraulikbranche mit Filialen in Deutschland und Europe. 
Unser Kerngeschäft umfasst den Service rund um die Hochdruckverbindungen von technischen Anlagen in der Industrie und im Baugewerbe. 
Gemeinsam mit unseren Mitarbeitern möchten wir unseren Geschäftserfolg auch in Zukunft weiter ausbauen.


